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LEGRAND CSOPORT 

Árbevétel 2014 

Legrand Csoport:          4,5 milliárd € 

Értékesítési Igazgatóság: 2,7 milliárd € 

Legrand Magyarország:        70 millió € 

Leányvállalatok több mint 

80 országban,  

180 országban kereskedelem  és 

36 000 munkavállaló 

Három üzletág 

Szerelvények és intelligens megoldások 

Energiaelosztás és energiahatékonyság 

Strukturált informatikai hálózatok 
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Fröccsöntés 

Fém alkatrész gyártás 

Szerelde 

EGY SIKERES PRIVATIZÁCIÓ 21 ÉVE 
 

Szilágyi János 2015.04.09 

 

Magyarországon 

Fejlesztés 

Gyártás 

Kereskedelem 

Elmúlt 21 évben 

Beruházás több, mint 

40 milliárd Ft  

Árbevétel 2014 

21 milliárd Ft 

Átlaglétszám 500 fő 



 

A Legrand fókuszpontjainak áthelyezése 

Új termékek és megoldások fejlesztése 

Projekt szemlélet, rendszer értékesítés  
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Átalakult az építőipari piac Magyarországon 
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Informatikai hálózatok  

Energiaelosztás 

Szerelvények 
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1. Vevő                 
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VÁSÁRLÓI DÖNTÉSEK 

TERMÉK                  

RENDSZER                  1. Beruházó 

2. Tervező 

3. Fővállalkozó 

4. Kivitelező 

5. Műszaki ellenőr 

6. Üzemeltető 

7. After Sales              
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PROJEKT szemléletű megközelítés a 
rendszerek értékesítésénél 
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GREENS Irodaház, Budapest 

Igényfelmérés, koncepció alkotás 

 

Részletes specifikáció 

 

Testreszabás 

 

Oktatás, beüzemelés 

 

Folyamatos szakmai támogatás 

 

Üzemeltetői igények felmérése 

 

Utókövetés 

Tervező látogató rendszer bevezetése Sales QLP partneri rendszer  Vevőszolgálat, zöld szám  After sales 

Szilágyi János 2015.04.09 

 



9 

Köszönöm megtisztelő figyelmüket! 
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