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Kik vagyunk:

Eurdpa vezet
Innovacios s

Az innovacios lanc minden
elemét feloleld Gzletpolitika

Befektet a
és Uzleti |

2010-ben alakult az EIT
kezdeményezésére

Magan és all
szervezetek e
melynek célj
fenntarthato
menedzsme
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Tudasharomszog megvaldsitasa
Oktatasi ipari és kutatasi szerepldk egytuttmikodese, mely
* Erdsiti az eurdpai innovaciot

» Képzi a jovd vallalkozoit

 Osztonzi a ndvekedés Education
fenntarthatosagat és a
versenyképességet InnoEnergy ‘

Industry Research
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Célunk a fenntarthato energiaellatas




Network and connections
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Kapcsolatépités:
a haldézat erejével
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InnoEnergy innovacios projektek szamokkal

Projektgazdak: min. kdzepvallalati, inkabb nagyvallalati méret
Jellemzd8en konzorciumi vagy kooperacidoban végrehajtott projektek
Egyetemek, kutatointézetek részvétele

The harvest of our investment rounds

emee 250 77 78
ideas & industry,

inn?vators & project partners patents products and
business partners across Europe filed services
supported
3 Sbn 1,200 147
manufacturing euros euros total million euros
facilities forecast in sales project costs of InnoEnergy

constructed investment
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Fejlesztéstdl a termék piacra lépéséig

Droickit  id6keretben,
roJen s lE koltsegkeretben,
megvalositasa . . - )
~dotiR mdszaki / technoldgiai tartalom mentén
* Uzleti eredményekért

Projekt
eredeti
tulajdonosa

Prototipus Fejlesztés Termék Piac

Fejlesztés Piacra |épés
Siker id6tényez6i: kevesebb mint3 év  kevesebb mint5 év
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Innovacios projektek konfliktusainak forrasa

Projekt tulajdonosa a ROI-ért valositja meg a projektet.

Technologiai tudas, kapacitas
Projektmenedzsment tudas
Kezdeti finanszirozas

+ + + +

Uzleti terv + kdzvetlen kornyezet Gzleti tapasztalat

—  Hidnyzd kompetencidk (technologia, piac)
—  Nem kielégité megolddsok az lizleti kockazatok kezelésére
Az Uzleti modell validacioja a projekt soran, tovabba az lGzleti

kornyezet valtozasa visszahat a projekt targyara, koltseg es
idOkeretere, ami gyakori szponzori dontéseket kenyszerit ki.
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InnoEnergy: Tovabbi projekt szponzor hozzaadott értékkel

Befektetés
piacorientalt
fejlesztésekbe

Csokkenti a
piacra lépés
idBigényet

Projekt tagokat
szervez a hianyzo
kompetenciakra

3 35 S

Csokkenti é fejlesztés
pénzlgyi kockazatat

Prototipusbdl
életképes termeék

Segiti a projekt utani
iparositast
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Jellemz6 konfliktusok

» Avégtermék paramétereinek valtoztatasa a projekt soran

* ROI mindenek felett, ezért a rendelkezésre bocsatott
forrasok meértéke valtozhat a projekt soran, a varhato tzleti
eredmeény hatarozza meg. Kdvetkezmenyek:

 Lassabb, de er6teljesebben piaci fokuszi megvaldsitas,

 (adott esetben) Csokkentett, de egyben jobban a kezdeti
igényekre fokuszalt mdlszaki tartalom

* A projekt eredeti tulajdonosai és az Uj szponzor (InnoEnergy)
nem azonos funkcidban kontrollalja a végrehajtast —
tulajdonrész / szerz6dés alapjan bevétel megosztassal

* Tobb szponzor, nagyobb bilrokracia (30%-al n6 a
projektmenedzsmentre allokalt idd), amennyiben a
projektmenedzser a projekt eredeti tulajdonosa is egyben
megneheziti a szponzorok kozti kapcsolattartast és a célokra
fokuszalast.
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Megoldashoz vezetd ut: Kivalasztas és tervezés

+ Leginkdbb életképes Uzleti modellek kivalasztasa

+ Uzleti tervezés és validalds a projekt kezdeti
szakaszaban

Eredeti
projektgazda

(szponzor)

Projekt-

Projekt célt Uzleti célkent menedzser

definialja, és a piacra lépés
megtervezésével kezd.



Benyujtas elotti

projekttervezési
konzultacio, tdmogatas

Megoldas: Kivalasztas és tervezés folyamata

Benyujtas

Szakteriileti
prezentacio és
értékelés

A kivalasztas
elsé
forduldja

0. nap

Szerzodéskotés

Fels6vezetdi
dontéshozatal

Kivalasztas
utolso
forduldja

1 hdnap

Projekt eredeti tulajdonosa

uzleti ajanlatot tesz az
InnoEnergy-nek, fizikai

megvalosithatosag
bizonyitott.

1. mérfoldka,
uzleti beszamoléd
Déntés:

mehet / nem mehet

Uzleti
megvaldsit-
hatosag
elemzése

Projekt
inditasa

InnoEnergy
finanszirozza

2 honap 3-4 hénap

Fejlesztés
inditasa

6-7 honap
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Tovabbi
szakmai
tamogatas a
sikeres piacra
lépéshez

Részletes tervezés piacfelméréssel alatamasztva:

ROI (mértéke, ideje, kockazata),
Ugyfélnek nyudjtott Uzleti e
mely fizikai el6nyokbdl szarmaznak (id6, Ut, tomeg, stb.)
mely termék/szolgaltatds tulajdonsagok idézik el

6nyok (USD/EUR, stb.),



K6szondm a figyelmet!

INnnoEnergy

Knowledge Innovation Community




