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SSB release
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iroda az USA-ban
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Deloitte Fast 50 CE díj –
negyedik alkalommal
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Programozó leszek?



Az alapítás



Do It Yourself



Első lépés: a hazai piac



Második lépés: világuralom ☺

Ja, hogy a marketinghez és a 
sales-hez is érteni kellene?



Termékstratégia-váltás

A sikerhez jó termék is kell – Shell Control Box.



C5 Capital – az első tőkebevonás
Amikor az organikus növekedés már nem elég, és külső 
tőkét kell bevonnod –nem mindegy, kit választasz.



Élet a tőkebevonás után

Nemzetközi Board és menedzsment, 
US piacra lépés.



Exit – találkozás a One Identityvel, integráció



Tehát mi is kellett hozzá?

1 Kőbevésett cél

2 Folyamatos tanulás és 
alkalmazkodás

3 Kitartás és rengeteg munka

4 Hosszú távú célok



Köszönöm!


